
By Bente,  Grigor en Yassin
“Ontwikkel een ‘light variant’ van de Challenge en
Control (C&C) tool voor HLB Van Daal.”  Deze
Light C& C tool: Wordt
het  onlineconversiemiddel  (leadgenerator)
waarmee we emailadressen van klanten
en  prospects  gaan verzamelen. Geef
voor potentiële nieuwe klanten een beter beeld
van de dienstverlening van HLB Van Daal. 
Advies /  opzet voor een LinkedIn campagne
rondom onze campagne ‘Familiebedrijf van de
toekomst’  Zoek woorden onderzoek voor de
webpagina’s over de verschillende
business lines van HLB Van Daal (en moet dit per
business line 1 pagina of zijn of
meerdere?)  Advies /  opzet voor verschillende
SEA-campagnes in de verschillende fases van de
buyer journey: Awareness, Consideration &
Decision. 
 
 

Case HLB van Daal
 

Wat hebben wij gedaan? We hebben eerst een
quickscan ontwikkelt die als conversiemiddel
gebruikt kan worden in Hubspot. Daarnaast
hebben wij een zoekwoordenonderzoek
uitgevoerd, SEA campagnes opgesteld en een
LinkedIn advies advies over adverteren met
voorbeelden van advertenties erbij.


